Julio Fernandez Garcia

Director Territorial Divina Pastora Seguros

juliofdezgarcia7@gmail.com

Experiencia

Director Territorial en Divina Pastora Seguros
abril de 2010 - Actualidad (5 anos 10 meses)

Profesor en EFPA Spain
diciembre de 2009 - Actualidad (6 anos 2 meses)

Profesor en CEF Centro de Estudios Financier os
diciembre de 2009 - Actualidad (6 anos 2 meses)

Profesor en CIFF Business School
septiembre de 2009 - Actualidad (6 aos 5 meses)

Profesor en Escuela de Finanzas
mayo de 2008 - Actualidad (7 anos 9 meses)

Profesor en Escuela FEF
noviembre de 2006 - Actualidad (© ainos 3 meses)

Profesor en |EB
octubre de 2004 - Actualidad (11 anos 4 meses)

Jefede Zona Grandes Corredores en Caser
junio de 2009 - febrero de 2010 (9 meses)

Maximo Responsable de la Unidad de Negocio de la Linea de Agentes Corredores en la Territorial Centro.
Unidad orientada a Grandes Riesgos y Negocio Corporativo, distribuyendo a través de Broker y Grandes
Corredores. Las Responsabilidades son |as citadas a continuacion: - Direccion y Gestion del Departamento
Comercial, Administrativo y Técnico. - Elaboracién y Administracion tanto de las Cuentas de Explotacion
como de las Cuentas de Resultados de |os Corredores asignados.

GerentedeDesarrollo en CASER
febrero de 2007 - junio de 2009 (2 ainos 5 meses)

Maximo Responsable de laimplantacion de la Linea de Negocio de Agentes Exclusivos, asumiendo las
funciones citadas a continuacién: - Apertura de las Unidades Negocio por todo el Territorio Nacional,
dotando alas mismas de todos |os medios tanto Materiales como Humanos para poder desarrollar la
actividad y cumplir con el Plan Comercial Previsto. - Elaboracion, Ejecucion y Seguimiento del Business
Plan de todas y cada una de las Unidades de Negocio, tanto en Creacion de Red como en Facturacion. -
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Elaboracion, Ejecucion y Seguimiento de los Planes de Accion fijados para todos los integrantes de la

Red Agencial (Directores, Responsables de Oficina Comercial y Mediadores). - Direccion y Gestion del
Departamento Comercial, Administrativo y Técnico. - Elaboracion y Administracion tanto de las Cuentas

de Explotacion como de las Cuentas de Resultados asignadas a cada una de las Unidades de Negocio.

- Elaboracién, Ejecucion y Seguimiento del Modelo de Gestion trabajando activamente con el Areade
Marketing y el Areade Organizacion Territorial. - Definicion y Creacion del Portafolio de Productos. -
Elaboracion, Ejecucion y Seguimiento del Plan Formativo trabajando activamente con el Area de Formacion.
- Definicién y Creacion tanto de los Planes de Carrera como de |os Sistemas Retributivos de | as diferentes
figuras que configurala Red Agencial.

Director Division Seguros en Clariban Servicios Financieros, S.L.
mayo de 2006 - enero de 2007 (9 meses)

Clariban Servicios Financieros, S.L. nace con lafinalidad de ofrecer un servicio de intermediacion 'y

gestion de calidad. Los socios que integramos dicha sociedad somos personas con expertis importante

en Entidades Financieras y de Seguros, asumiendo funcines directivas en las mismas. Las funciones

mas representativas que desempefio en dicha entidad, son las citadas a continuacion: - Direccién de la
Divisién de Seguros: direccion de la Red Comercial, elaboracion y supervision de los Programas de Risk
Management, elaboracion y seguimientos de |os Planes Comerciaes, definicion y administracién de la
Cuenta de Explotacion y de la Cuenta de Resultados de dicha Division, etc... - Direccion delaDivision de
Relaciones I nstitucionales: negociacion de |os acuerdos firmados con Entidades Financieras y Compafiias de
Seguros, trabgjar activamente con los Departamentos Técnicos de las Compafiias con €l fin de glecutar los
Programas de Risk Management. - Eleboracion, Comercializacion e Implantacion de Programas Formativos
y Programas de Consultoria en el @mbito Financiero - Asegurador,

Director del Canal de Redes Financiadasde Madrid en Generali
enero de 2004 - mayo de 2006 (2 anos 5 meses)

Maximo Responsabl e de dicha Unidad, asumiendo |as funciones mencionadas anteriormente. La diferencia
con el puesto ostentado anteriormente, es asumir la Responsabilidad de la distribucion y comercializacion de
todas las Lineas de Negocio de la Compariia.

Director deViday Salud en Generali
diciembre de 2000 - enero de 2004 (3 anos 2 meses)

Maximo Responsable de laimplantacion del Canal Vidaen Madrid, asumiendo las funciones citadas
acontinuacion: - Aperturade las Unidades Negocio en las poblaciones de Villaviciosa de Odon,
Torrelodones, Colmenar Vigjo, Alcobendas y Madrid dotando a las mismas de todos |os Medios tanto
Materiales como Humanos para poder desarrollar la actividad y cumplir con el Plan Comercial Previsto. -
Elaboracién, Ejecucion y Seguimiento del Business Plan de todas y cada una de las Unidades de Negocio,
tanto en Creacion de Red como en Facturacion. - Elaboracion, Ejecucion y Seguimiento de los Planes

de Accion fijados paratodos los integrantes de la Red Agencial (Responsables de Demarcacion, Jefes de
Equipo, Gestoresy Asesores). - Direccion y Gestion del Departamento Comercial, Administrativo y Técnico.
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- Elaboracion y Administracién tanto de las Cuentas de Explotacién como de las Cuentas de Resultados
asignadas a cada una de las Unidades de Negocio. - Elaboracion, Ejecucion y Seguimiento del Modelo

de Gestion del Canal VidaaNivel Nacional trabajando activamente con e Areade Marketingy el Area

de Organizacion Territorial. - Definicion y Creacion del portafolio de productos que configuran laLinea

de Viday Pensiones Particulares trabajando activamente con el Areade Viday Pensiones. - Elaboracion,
Ejecucion y Seguimiento del Plan Formativo del Canal Vida trabajando activamente con el Areade
Formacion. - Definiciony Creacién tanto de los Planes de Carrera como de |os Sistemas Retributivos de las
diferentes figuras que configurala Red Agencial.

Responsable de Demarcacion en Generali
julio de 1999 - diciembre de 2000 (1 ano 6 meses)

Maximo Responsable de la Ejecucion del Plan de Expansion correspondiente ala Zona de Sur de Madrid. Las
funciones inherentes a dicho puesto son las citadas a continuacién: - Apertura de las Unidades Negocio en
las poblaciones de M éstoles, Alcorcon, Fuenlabrada, Getafe y Coslada, dotando alas mismas de todos |os
medios tanto materiales como humanos para poder desarrollar laactividad y cumplir con el Plan Comercial
Previsto. - Elaboracion, Ejecucion y Seguimiento del Business Plan de todas y cada una de las Unidades
de Negocio, tanto en Creacién de Red como en Facturacion. - Elaboracion, Ejecucién y Seguimiento de
los Planes de Accion fijados para todos |os integrantes de la Red Agencial (Jefes de Equipo, Gestoresy
Asesores). - Direccion del Departamento Administrativo (Emision, Contabilidad y Siniestros). - Elaboracion
y Administracién tanto de las Cuentas de Explotacién como de las Cuentas de Resultados asignadas a cada
unade las Unidades de Negocio.

Jefede Equipo en Generali
diciembre de 1997 - juniode 1999 (1 aio 7 meses)

- Reclutamiento de la Red Agencial (Asesoresy Gestores de Seguros). - Formacién de la Red Agencial. -
Tutelade laRed Agencial. - Direccion y Gestion de la Red Agencial.

Gestor delnversiones en Generali
diciembre de 1995 - diciembrede 1997 (2 anos 1 mes)

- Captacion de una Cartera de Clientes. - Gestion Activay Contintia de la Cartera de Clientes. -
Rentabilizacion de la Cartera de Clientes.

Educacion

LimraInternational

Management Skills, 2002 - 2003
ESIC: Business& Marketing School
Licenciado, 1992 - 1997
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Julio Fernandez Garcia

Director Territorial Divina Pastora Seguros

juliofdezgarcia7@gmail.com

Linked|[13].

1 persona ha recomendado a Julio

"De gran profesionalidad y extremo conocimiento de su sector, Julio ha sido uno de los mejores supervisores
con €l que hetenido el gusto de trabgjar. Demuestra, con su gran inquietud y capacidad de trabgjo y
emprendimiento, que es posible llevar a cabo iniciativas nuevas en un sector tan dificil y competitivo como el
de seguros, donde destaca en multiples disciplinasy cometidos.”

— David L 6pez Ramirez, harendido cuentas a Julio en CASER.

Contacta con Julio en LinkedIn
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https://www.linkedin.com/profile/view?id=AAEAAAKXAyIBuhgzSShX2Xp9xhS739mq3iDnFuY&authType=name&authToken=wuTq&goback=%2Epdf_AAEAAAKXAyIBuhgzSShX2Xp9xhS739mq3iDnFuY_*1_*2_*2_*2_JulioFern%C3%A1ndez+Garc%C3%ADa_true_*1

